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La nostra area aziendale 
Tre settori strettamente collegati tra loro: Marketing, Management e 

Grafica. 
 

Gocce di Successo  propone un  marketing che punta ad instaurare un 

rapporto più umano tra il Cliente e il consumatore finale. Immagine e 

programmazione d ella produzione sono i punti nevralgici dei nostri interventi 

per mantenere una linea aziendale identificativa e pianificare gli investimenti.  

L’innovativo marketing on-line permette alle Aziende di avvalersi dei nostri 

servizi di consulenza marketing e g rafica abbattendo i costi, avendo maggior 

tempo a disposizione e usufruendo dei servizi Gocce di Successo  da ogni 

parte d’Italia.  
 

Nel  management riteniamo fondamentale una organizzazione aziendale che 

ottimizzi le risorse interne dell’Azienda, agendo prin cipalmente sulla  

motivazione dei dipendenti al fine di aumentare produttività e funzionalità. 

Obiettivo importante è lo sviluppo di collaborazioni esterne.  
 

La grafica è realizzata con originalità attraverso lo studio dei dettagli e delle 

tecniche di comu nicazione più efficaci  

 

LE 4 P 
Gocce di Successo  segue lo schema del  marketing mix  adatta ndolo  alla 

mission aziendale.  

 -  il Prodotto viene studiato prima della sua nascita evitando così inutil i 

sprechi ;  

 -  il Prezzo viene  concordato in base all a linea  aziendale scelta ed al 

target di riferimento ;  

 -  la Distribuzione ( Place  in inglese), dopo un’attent a analisi territoriale, 

viene effettuata nei punti in cui si è riscontro il maggior gradimento e, assieme 

ad un intervento promozionale, nei punti in cui l’azienda non è presente per 

vari motivi ;  



 -  la Promozione è la fase cardine del processo. Racchiude tutt e le attività 

pubblicitarie al fine di far conoscere il prodotto . 

 

IMPRIMERE L’IMMAGINE  
In che modo  si ricorda un’azienda? Per il suo logo, per un suo ‘‘tormentone’’, 

per le sensazioni che è riuscita a suscitare nel Cliente.  

Fondamentale  per prendere parte in questo processo mnemonico è valorizzare 

gli strumenti a disposizione: il logo, il  nome, il semplice bigliettino da visita, 

il sito internet, moderna e sempre più indispensabile vetrina .  

 

Un nome efficace accompagnato da un segno gra fico che rimanga facilmente 

impresso è il primo passo verso il successo.  

Gocce di Successo  predilige la realizzazione del logo creato a  mano e 

successivamente lavorato , senza perdere la sua caratteristica, con le moderne 

tecnologie  

La scelta del nome e del logo, brand naming, deve  rispecchiare i valori e le 

caratteristiche alla base dell’azienda o del prodotto che rappresentano 

facilitandone la diffusione che avviene così in maniera intuitiva ed immediata . 

Gocce di Successo  offre un attento studio dell’immagine che permette al 

Cliente di far conoscere l’azienda già con solo pochi elementi valutandone e 

apprezzandone le qualità, riducendo i costi della pubblicità che verrà utilizzata 

come supporto e non come unico canale.  

 

RAGGIUNGERE L’OBIETTIVO 
Non meno importante è raggiungere il target di riferimento  con il Direct 

Marketing. 

Interventi mirati vengono posti in essere attraverso metodologie innovative per 

utilizzare i canali di comunicazione più efficaci quali  

 - e-mail 

 - sms 



 - pubblicità on-line 

associati  ai cl assici  

 - pubblicità televisiva e radiofonica 

 - telemarketing 

 - posta ordinaria 

 

STUDIARE IL MERCATO 
Per aumentare  la competitività e ottimizzare gli investimenti è necessari a una 

buona analisi di mercato, la quale  può focalizzarsi sia su aspetti che 

riguardan o i numeri (analisi quantitativa) che sulle variab ili tipologiche (analisi 

quali tativa).  

Gocce di Successo  pianifica e coordina  la raccolta e l’interpretazione di dati 

utili per individuare  il trend da confrontare con il mercato generale e specifico . 

Ulteriore supporto  viene dalla  customer satisfaction.  

Il giudizio di chi ha già usufruito di un dato servizio/ prodotto aiuta a capire i 

punti di forza e quelli di debolezza in modo da poter intervenire limando le 

negatività  emerse  attraverso la compilaz ione e la successiva analisi dei 

risultati, di questionari e altri validi strumenti di valutazione ed indagine . 



I servizi offerti 
Analisi di mercato  

Analisi della domanda, dell’offerta  

Analisi della customer satisfaction  

Analisi territoriale e geomarketing  

Localizzazione aziendale  

Brand naming  

Strategie d’immagine  

Direct marketing  

Pubblicità  

Def inizione degli obiettivi aziendali a breve, medio e lungo termine  

Database con indirizzi  

Organizzazione/Restyling organizzativo aziendale: elaborazione di 

organigrammi e mansionari  

Analisi motivazionale  ed interventi mirati  

Selezione del personale  

Corsi di  formazione e aggiornamento  

Realizzazione siti internet  

Banner statici e dinamici  

Ideazione e realizzazione loghi  



Consulenza e realizzazione  

 -  bigliettini da visita  

 – brochure  

 -  locandine  

 – inviti e partecipazioni nozze  

 -  menù  

 -  card  

 -  gratta e vinc i 

Personalizzazion i 

Gadget aziendali  

Fotoritocco / Animazione foto in flash  

Stampa  

 

e tanto altro ancora…  

 
 


